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Teléfono: +56 9 65138508 

Vehículo Propio Licencia Clase B 
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Desarrollar los conocimientos adquiridos en mi carrera universitaria, poder cumplir mis metas y las 

de la organización, y crecer como un profesional íntegro y altamente capacitado. 

Formación académica 

Licenciado En Administración de Empresas (Ingeniería Comercial) Titulado en el año 2010. 

• Universidad Alonso de Ojeda 

 

Maestria en Gerencia Empresarial 1 año no culminada. 

• Universidad del Zulia (LUZ) 

Experiencia Laboral 

Supervisor de Logistica (Diciembre 2019 – Actualidad) 

Alogistica S.A (Pudahuel) 

Trabajo en el departamento de Operaciones para empresa dedicada a ofrecer servicios de logistica 

y almacenaje para mas de 45 clientes a nivel nacional realizo gestion de cuentas y toda la operación 

logistica de clientes asignados para lo cual tengo una bodega y personal a cargo, se realizan entradas 

y despachos de mercaderías preparación de pedidos inventarios gestión de los productos en nuestra 

plataforma digital gestión de rutas de despacho y gestión de operaciones B2B con grandes empresas 

como Wallmart, Cencosud, Falabella Etc. 

 

Key Account Manager (Octubre 2018 – Julio 2019) 

Aminco SPA (Quilicura) 

Trabaje en el departamento de ventas con la responsabilidad de gestionar las cuentas claves de la 

empresa. En laregión metropolitana estrechamente ligado a la alta dirección y el plan de marketing 



estratégico aplicando metodología de gestión de cuentas claves (customer management), así como 

la gestión CRM. 

• Inicié el despliegue de una nueva solución de software empresarial para informar de las 

ventas. 

• Gestioné una cartera de 200 cuentas. 

• Supervisé la actividad y los precios de cotización del mercado. 

• Creé propuestas para las transacciones comerciales de clientes nuevos y habituales. 

Sub Jefe de Logistica (abril 2016 – Septiembre 2018) 

Helly Hansen (Quilicura) 

labores administrativas de bodega logística y de apoyo a ventas en importante empresa de retail 

con conocimientos en el sistema Front Retail y nociones básicas de ICG. 

• Procese pedidos de compra con facturas y registré la información necesaria. 

• Gestioné horarios de envíos para aumentar la productividad y reducir costes. 

• Redacté informes y realicé presentaciones orales para que los empleados estuvieran al día 

acerca de los 

• Supervisé el flujo de trabajo de 12 empleados. 

• Recibí todos los productos importados. 

Analista Administrativo en Ventas (octubre 2011 – Noviembre 2015) 

Cerveceria Regional C.A (Venezuela) 

Analista en el área de ventas y logística, con manejo de la herramienta SAP conocimientos en 

facturación, despacho, manejo de cuentas de clientes, análisis de cuentas por cobrar conocimientos 

y manejo de almacén, además de ejercer cargos de jefatura ocasionales (vacaciones rotaciones y 

roll out) . 

Cualificaciones 

• Conocimientos de SAP, Ramdon, ICG, Front, PeopleSoft 

• Manejo de Excel Nivel Medio 

• Desarrollo de presentaciones ejecutivas 

• Archivo y clasificación de datos 

• Elaboración de informes 

• Gestión de proyectos 

• Contabilidad de materiales 

Idiomas 

Inglés: Escrito Intermedio 

Inglés: Oral Intermedio 

 

 



Habilidades y Destrezas 

 

• Conocimientos de planificación y programación de actividades, asignación de recursos, 

métodos del control y planificación de la producción. 

• Amplio conocimiento y control de todos los procesos inherentes al área de almacén y 

farmacia; Inventarios, almacenaje de equipos médicos, insumos y medicamentos, entradas, salidas 

de materiales, y archivo y registro a través de sistemas computarizados. 

• Sentido de pertinencia, visión proactiva y multidisciplinaria para contribuir con el balance y 

aumento de la productividad empresarial. 

• Fácil adaptación y buena comunicación. 

• Responsabilidad y disponibilidad. 

• Capacidad de trabajar eficientemente en equipos para realizar tareas y proyectos. 

 

 

FRONT RETAIL 

 

SAP 

 

    Manejo avanzado del sistema de gestión SAP ERP y SAP BUSSINES 

 

SAINT 

 

    Manejo del sistema saint de facturación e inventario 

 

 

 


